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LER[D A... CULTURA... La Ensefianza de %la Contabilidad Camino de 1a

EL deseo de dotar a Lérida de establecimientos de ensefianza dig-
nos de su capifalidad nos lleva a emprender nuevas rufas.

Nuestra ACADEMIA DE COMERCIO, recogiendo la semilla de
ofra de brillanfe historial, ha visto en el periodo de su corta actua-
cion, llegar a un éxifo inusitado.

La confusion que con nuesfro nombre ocurria a veces, ha hecho
que nos decidiésemos a cambiar de fifulo. Nuestra ACADEMIA DE
COMERCIO, ha cambiado el nombre por el de

ACADEMIA MARTINEZ

Con esto creemos beneficiar al piiblico, que le seré mds fécil dis-
linguir nuestro cenfro de ensefianza mercantil, de todos los ofros.

Queremos distinguirnos no solo en nombre, sino en procedimienfos.

Nuesfros métodos de ensefianza, de resulfados sorprendentes, son
indiscutiblemente diferenfes de fodos los ofros.

El deseo de dar a nuestra ciudad, un centro de ensefianza co-
mercial moderno, nos ha hecho especializarnos en esta rama de la
insiruccion, seguros de que es el inico sistema, de poder llegar a
un grado de perfeccion.

Las continuas solicitudes de que amplidsemos nuestra accién a la
escuela elemental, ha hecho que fomdsemos en firme tal proyecto, y
que desde 1.° de Septiembre, inauguremos bajo nuestros auspicios
con profesorado Iidoneo y compefentfe la

ESCUELA BALMES

La constancia en el estudio especializado del comercio, gue mnos
ha distinguido, queremos aportaria al estudio de los sistemas moder-
nos pedagogicos, de ensefianza a los nmifios, con profesorado especial
compelenfe.

La capacidad de los maestros, el amor a los nifios, y los sisfe-
mas racionales de ensefianza, son las cualidades que distinguirén
slempre la acfuacion de nuesfra ESCUELA.

Queremos dotar a nuestra ciudad de dos insfifuciones modernas,
fal como merece y necesita.

Tenemos fé de poder laborar por la culfura leridana, para lo cual
diremos a la manera de Junoy:

Los algmmos tienen la ?Dalabra.

EXISTEN individuos que tienen la
creencia, de que la contabilidad
la pueden aprender poco a poco, por

si solos, o en la préctica de las ope- /

raciones de una casa de comercio

Creen ellos y estdn seguros, que na-

die mejor' que un Contable practico,
les puede ensefiar el mecanismo de
las cuentas.

El conocido reclamo que han em-
pleado algunas academias de «Ense-
fAanza de Contabilidad, tal como se
practica en los escritorios, ha corro-
borado a tales creencias....—Para
aprender como se hace en un escrito-
rio, mejor es ir a prdcticarse en él...—
razon justa y llena de sentido.

El fin de la ensefianza de la Con-
tabilidad, ha de ir més lejos. Las
prdcticas de escritorio es cosa secun-
daria. La contabilidad nos ha de en-
sefiar, ademds de estas prdcticas de
escriforio, la manera de regir y admi-

nistrar una casa de comercio o fa-

brica.

En un escritorio indudablemente
que se llega a aprender algo del me-
canismo de la contabilidad, pero es a
fuerza de tiempo y de paciencia. Los
empleados superiores, por egoismo
natural no ensefian, lo que a ellos les
ha costado afios también de apren-
der, y si lo hacen es cuando no tienen
ofro remedio.

La contabilidad tal como esta hoy
en dia, necesifa profundos conoci-
mientos fedricos, que inntil es querer
conocerlos sin estudios especiali-
zados.

Los principios en que se basa la
contabilidad, el establecimiento del
precio de coste, la implantfacién de la
permanencia del inventario. Los sis-
temas modernos de Contabilidad,

cenfralizador, fichas, hojas movibles,

=

visibles principios de organizacién,
. Sen los conocimientos que debe
dquirirse con el estudio de la con-

le Contable, en una empresa.
' El comercio de dia en dfa se per-
fecciona. Sus métodos no son los de
30 afios atrds. Continuamente las em-
p_‘r".‘:sas, bancos, fabricas, solicitan
pérsonal capacitado y apto. Los bue-
nos sueldos no son para los que tie-
nen un vago conocimiento de la con-
tabilidad, sin6 paralos que la conecen
pr;ofundamente. .

© Una distincién importante hay que
seialar; la que existe entre la Conta-

bilidad y la Tenedurfa de Libros. La

mayoria de las veces confundidas,

sih embargo presentan caracteres dis-

tinfivos diferentes.

. Contabilidad es la ciencia que en-
sefia la manera de llevar los libros
segiin las reglas que la misma nos
ensefa. ~

. La Contabilidad estudia y prevee,
la‘i Tenedurfa realiza.

. Esta distincién la podriames tam-

" bién realizar entre Contable y Tene-
dor de Libros, aunque en empresas de
pequefia importancia se encuenfran
laj mayorfa de las veces confundidos.
- | Al estudiar aprenderemos la con-
ta}>ilidad, lo que implicard conocer la
enedurfa de libros contrariamente
ninca aprendiendo la Teneduria, sa-
bremos lo que es Contabilidad.

1 Esta distincion la podemos paran-
gonar con la Geomefrfa y la Agrimen-
s%ra. Un agrimensor empezard siem-
pre por el estudio de la Geometria y
nunca sin saber Geemetria aprendera
g que es Agrimensura.

La confabilidad es lo que rige las
presas. Ella es la ciencia del por-

VETIr.

lad, aquel que quiera ocupar el

N bello dia de primavera. El sol
lucia entre campos floridos. Un
tropel de atletas, corredores, lanza-
dores de disco, saltadores, campeo-
nes de ofras regiones, nos dejan per-
plejos con sus proezas que canfan
el vigor de su raza.

LEstos atletas, corredores, lanza-
dores de disco, saltadores, campeo-
nes de ofras regiones pertenecen a
una raza privilegiada? ¢(Sus miisculos
y nervios, que les permite fener fan
gran agilidad y destreza, son diferen-
tes de los demds mortales?

No, son iguales pero ellos estdn
mas ejercitados.

Para sobresalir en alguna proeza
fisica tememos que ejercitar nuestro
cuerpo. Para sobresalir en las empre-
sas hay que ejercitar nuestro espirifu.

La educacién-es el ejercicio del
cuerpo.

El educar un nifio no consiste en
moldear un espiritu segiin libres re-
glas y el capricho de los padres. La
educacion debe de consistir en mol-
dear y correjir su espiritu. Este debe
manifestarse libremente sin que el
educador tenga otra obligaciéon que
orienfar y correjir.

J. Rousseau, decia

«Poco me importa que mis disci-
pulos estén destinados al ejército, al

El que practicament ens mosfra
el confrari d'una fteoria, és que
aquesia no és tal, sino fan sols una
pseudo-teoria. Igualment es podria
considerar una pseudo-practica, una
cosa que resultés confrari del pre-
vist estudiat en bona feoria.

X. KUHNEL PORTA.

De «Organitzacio».
L Juny 1927.

La persona que fa sort

EN un prespecte de Whisky llegim:

«Si per a una maquina emprem
el millor lubrificant, a fi de fer~li donar
el maxim rendiment, no hauriem de
cercar el millor whisky per a la mera-
vellosa maquina que és el cos huma?»

Doncs per al cos, per al cabal d’apti- -

tuds i coneixements del qual depén
I’esdevenidor de I'individu, i sovint de
tota una familia, ne cercarfem els
millers precediments d’adquirir, d’en~
fortir i fer eficient, positiva, la cultura
personal ?».

Totes les persones aprenen millor
pels millors procediments i material.
I moltes persones només poden ad-
quirir certs coneixements i aptituds
per un sistema pedagogic que faciliti
i simplifigui la tasca de I’alumne.

La nostra Institucié s’ha preocu-
paf especialment d’establir a Lleida
tots els avantatges i facilitats que en
els paisos estrangers més avangats
posen una seriosa culfura a I’abast de
tot home...... i de tota dona.

Si v6s sabéssiu com és facil avui
d’aprendre en qualsevol circumstancia
d’escriure bé i correctament, de comp-
tar de pressa, de parlar i escriure
diversos idiemes estrangers, efc., cer-
tament us decidirieu a adquirir ap-
tituds i coneixements que us han
d’obrir nous horitzons socials i pro-
fessionals, i fer-vos possible d’apro-
fitar ocasions que sovint fan pensar
que si hom es trobava més preparat
de tal o qual cosa, no hauria de dei-
xar-les passar amb recanca, penedi-
ments i perjudici greu, per a un mateix
i per a altres que sén innocents de
possibilitats i facilitats negligides. Fa
sort la persona que té coneixements
que li permetin d’aprofitar les oca-
sions sortoses, que un dia o altre es
presenten a tothom:.

En general el que manca sén per-
sones aptes. Els professionals de tota
mena que tothom demana sén els que
saben més i miller. Els que ningii vol
son els ineptes. Vés podeu augmentar
i millorar positivament el vostre ba-
gatge cultural i professional, valent-
vos de les facilitats que déna I’Acade-
mia Martinez. NO OBLIDEU LES VOSTRES
CONVENIENCIES.

Clases especiales para ohreros, con mé-
todos adecuados, desde § pesetas al mes.

La vida dels grans homes

JOHN DAVISON ROCKEFELLER

7

| sempre déna bo de llegir les anécdotes

) dels grans homes, més en déna quan
aquests han sapigut juntar tan bé la fortuna amb
els més grans ideals.

Quan guiats per un amor sublim, s’esmercen
les energies en conquerir una posicié sobressor-
tint, és facil que se’n surfi. Aquest és el cami,
que va fer tfriomfar a J. D. Rockefeller. El seu
pregon amor a I’humanitat, invuit sens dubte
per les ensenyances dels Evangelis, va fer que
a les seves empreses no el guiessin mesquins
‘interessos. Al contrari sembla que no més volia
guanyar diners per ofrenar-los al seu amor i la
humanitat.

M. Faugeras Schiff, des de les pagines de
Mon Bureau, ens déna alguns detalls de la vida d’aquest apostol. L’articu-
lista cita les dificultats que ha trebat per resumir anécdotes. Rockefeller a més
de la riquesa i bondat, té la gualitat, d’ésser humil. Anécdotes seves se’'n
coneixen poques, confrariament a quasi fots els demés milionaris, Ford,
Carniege, Vandervilt, etc.

Un amic fntim que li interessava dades, per publicar-les no en va traure
res. «No, jo no he fet mai res de b6, per escriure alguna cosa sobre jo», fou
la resposta. Resposta remarcable no solament perqué ella conté dues vega-
des el pronom personal — Rockefeller no s’expressa quasi mai amb primera
persona i diu sempre nosaltres, quan ell parla del seu treball i ses empre-
ses —siné perque ens revela la consciencia de I’home: altruista i humil.

Els avant passats de Rockefeller eren d’origen normand. D’Escundinavia
emigraren a I'’América del Nord en 1650. L’avi de John, es marida amb
lady Avery, membre d’una familia celebre en el Connecticut, i descendent
d’Egbert, rei de I'Heptarchie al segle 1X® . Seon fill gran William, es casa amb
Elisa Davison. John, germa gran, junt amb els alfres 5 germans, els varen
enviar a viure a una Granja familiar a Owasco Lake. '

A I'escola d’aquell caseriu, I'’ensenyament és rudimentari i sa mare a casa
li completa P’instrucci6. Als 15 anys John, ingresava al Col‘legi Comercial de
Cheveland, poblet de 5.000 habitants, on actualment hi ha les més importants
fabriques d’aufomobils del mén, estant-hi prop d’un any; tenia d’anar ja a
guanyar diners.

Les llargues i doloroses recerques en els tallers, magatzems, oficines el
porten, finalment, a la casa Hewitt et Tuftle, comissionistes i expendedors de
productes agricols, on hi:-entra com a dependent i auxiliar del Tenedor de
Llibres. Era llavors el 26 de setembre 18565, data memorable, gue anyalment
es celebra amb emocio i recolliment per la familia i intims de Rockefeller.

Aquesta enfrada a la vida no va ésser molt brillant; sense remuneracié
per comencar; la sola cosa que interessava al jove John era d’ésser util als
qui I’empleaven.

A fide I'any 1855, Rockefeller reb 50 dolars per ses 14 setmanades de
treball i comenga I'any nou a ra6 de 25 dolars mensuals. Dos anys després
el Tenedor de Llibres de la casa Hewitt et Tuttle, que guanyava 2.000 dolars
per any, presenta la dimissi6, i el jove Rockefeller el reemplaca per 500. En
1888, en percibi 850. Al quart any de servei en demana 800. N’hi varen oferir
780 pero es decidi a presentar la dimissié llangant-se a la vida i a aplicar, al
menys en parf, la docfrina que havia d’anunciar 60 anys més tard: «Els joves
deuen d’estudiar son freball profundament, economitzar diners, i llavors,
esdevenir un associat comprant una accié al negoci, d’on es treballa, i en
parficipar dels beneficis, freure’ls i crear ells mateixos una empressa».

JOHN D. ROCKEFELLER

o obstant, ell ja havia aprofitat aventatjosament son temps: «Jo havia
observat tot el que concerneix a l’activitat de 'empressa. M‘havia fixat en tots
els detalls i havia aprés aixi molf, estudiant com es conclueix un negoci, com
s’éstableix un raport, com s’organitza el treball del despatx, com '’empresea
era financada i la manera com els clients devien ésser tractats».

| Si'ens en anem vers I'any 1859 Rockefeller el veurem a la casa Morris
B. Clark, en la qual subscriu una accié; una sola accié de capital d’eixa casa
de comissions, gracies als 800 dolars que havia estalviat i un prestec de 200
dolars, que son pare li va fer al 10 per 100. Al primer any, la casa féu 500.000
dolars de negoci. Al segon encara puja molt més aquesta xifra.

Al tercer any es funda la refineria Andrews, Clark et C.° ont Clarki
Rockefeller en sén els consellers financiers. Sis anys passen i veiem la
societat dur per ra6 social «Rockefeller, Andrews et Flager», de Cheveland.
Rockefeller n’és un cap. Com ha arribat a eixa direccié reemplacant a forca
de perseverancia els primers patrons? Treball, perseverancia, i, sobrefof,
clarividencia.

Les primeries de la novella societat sén dificils. Les banques no els hi
atorguen els credits necessaris. Es igual. Van endavant. 1869, la Standard
Oil Company of Ohio, la primera de les Standards Oil, es forma amb un
capital d’'un mili6 de dolars. Aquest és el primer gran pas, junt amb l'idea
genial de conduir I'essencia per mitja de pipes-lines, a través de muntanyes,
rius, efe.

Certament que Rockefeller es presenta en una época, que el descobriment
del pefroli i el desenrotllament de les vies férries a la UIni6 Americana, deien
forcosament crear indistries noves. I s’ha dit: «Si ell no hagués estat alli, un
altre home s’hagués algat el rei del petroli». Hom ha dit també: «Ell noe ha
esfat pas sol, I'han voltat sempre els Wardwell, els Dold, els Stillman».
Certament, pero si totes les societats sortides de la Standard of Ohio, repre-

“senfen actualment un capital de quatre mil milions de pessetes, si elles
produeixen més de la meitat del petroli del mon sencer, coneixeu les obres
benfactores de J. D. Rockefeller?

L'obra social és gran, perd encara ho és més la moral. Una de les seves
.institucions la General Education Board, comprén 400 professors, 12.000
esftudiants, disseminats per tot el mén, gastant cada any 2 milions de dolars.

' El que hi ha de més gran en aquest home extraordinari és la seva puritat
moral. Una vegada deia parlant com sempre en impersonal.

«Els qui ens ocupem en grans empreses durant el dia som servidors i no
mesfres. Els homes que han fet les més grans fortunes no han buscat d’ésser
poderosos. Si ells haguessin desitjat els diners per la joia que donen haurien
parat prompte, abans d’haver consumit sa vida en la lluita dels negocis. En
realitat freballem per la joia de crear allf on no hi ha res, i vindra dia, en que
la societat haura adquirit la conviccié que aquests homes han lluitat per
I'amor a la patria».

L’obra social de Rockefeller ha tingut sobretot per fi prevenir els mals que
sofreix I’humanitat, mals naturals com les malalties, pero també ella tendeix
a guarir els mals que hom s’ha creat; sobretot la ignorancia. Aixi completa
admirablement I'obra d’Andrew Carnegie, el fi de la qual va ésser lluitar
confra I'idea de la guerra.

Les principals fundacions subvencionades per aquest gran home sén:

Roclkefeller Institufe for medical research (4 milions de dolars).

General Education Board (obra grandiosa per ajudar i encoratjar fofs els
esforgos de la intel'ligéncia humana en el mén sencer, 130 milions de dolars).

Fundation Rockefeller. (En bé de la humanitat, 130 milions).

Laura Sepellman Rockefeller memorial (millorament social de la dona
i els infants al mén, fundaci6 feta a la memoria de la seva muller, 64 milions).

Total 429 milions de dolars comptant 31 milions donats a les universitats.
Tot aix6 sense tenir en compte el que ha donat a les Esglésies, Col'legis,
Hospitals, Creu Roja, i en societats benefiques que puja al menys 100 milions.
Les persones enterades calculen en 580 milions de dolars el que deu ’huma-
nitat a aquest gran home.

John Davison Rockefeller, en 8 de Juliol iltim, cumpli 88 anys.

}Vida llarga i aprofitada!

prosperidad

piilpito @ al foro. La naturaleza nos
ha destinado a los oficios de la vida
humana, con anterioridad a los oficios
sociales. Primero he de ensefiar a
mis discipulos a vivir. No he de hacer
de ellos ni soldados ni juriscunsultos
ni teélogos, sino hombres; y de esta
suerte, aun que la fortuna les lleve de
una a otra categoria social, siempre
estardn en su lugar».

Lina vez en posesiéon de la ense-
flanza primaria suficiente, el espiritu

del nifio se manifestard en un sentido
u ofro.

Cada hombre sirve para algo. Las
inclinaciones gue se manifiestan en
cualquier mentalidad, preveeros de
contrariarlos.

Al nifio: que tiene predisposicién
para los negocios, no retardad su
educacion comercial. Los conoci-
mientos vagos de cualquier ciencia
son fan imitiles como perjudiciales.

jHaced una cosa pero hacerla bien!

Orison S. Marden, refiere gue un
diario inserto6 el siguiente anuncio.

«Se ofrece un impresor capaz de
ponerse al frente de la seccién de
cajas de una casa editorial. También
aceptaria cargo de profesor de una
academia para ensefiar caligrafia, di-
buje ornamental, geometria, frigono-
mefria, y varias ofras ciencias. Tiene
prdctica en dar conferencias piiblicas
y se encargaria de regentar una clase
superior para sefioritas y caballeros.
Seria, ademds, de mucha utilidad en
el gabinefe de un dentista o de un ma-
nipedicure. Asimisme aceptaria co-
locacién de tenor o bajo en un coro».

Nadie respondia al anuncio que
ofrecia un hombre con tan gran niime-
ro de aptifudes. Luego se ofrecié solo
para aserrar maderas, obteniendo co-
locacion. i O

No seais un joven de muchos ofi-
cios. La especializacion es lo que
permife en tiempos modernos ganar
buenos sueldos.

Es preferible ser un Napole6én de
los deshollinadores que un lacayo de
Tenedeor de Libros.

La especializacion es lo 1inico que
permite llegar a la perfeccidon:

Esta especializacién para con vo-
sofros, se tiene que buscar fambien
en vuestros educaderes.

El perfeccionamiento tanto en la
educacién elemental como en la mer-
cantil, necesita largos y laboriosos
estudios, que solo con una intensa
labor se puede llegar a obtener.

Se fiene que escoger la profesiéon
que esfima en consonancia con nues-
tra manera de ser. Las inclinaciones
que tarde o temprano se manifiestan
en un nifio se tienen que seguir con
cuidadoso estudio, sin disquisencias
y con enfusiasmo.

NERTOR.

La Contabilidad es una ciencia
aplicada, al mismo ftiempo gue un
arte de aplicacion préctica. El disci-
pulo refendra mejores los principios
feoricos si hace ejercicios practicos.

ES NUESTRO SISTEMA.

A cada dia
un nou coneixement

A dignificacié d’una classe so-

lament pot lograr-se a base
d’una cultura quela faci’ millor i més
apta; per aquest motiu tof guant fen-
deixi a adquirir coneixements amb
ser una obra socialment bona, des
del punt de vista individual, devé im-
millorable.

Cal pensar sobretot que alsmén
no hi ha manera d’avangar més po-
sitiva que la d.imposar-se per una
tecnica i uns coneixements que facin
necessari a l'individu. Es d’aquesta
fais6 com s’han forjat no sols grans
mentalitats si que també quantioses
fortunes. ‘

El problema és arribar a una su-
peracié i que cada dia hom pugui
constatar respecte a I’anterior un nou
aveng a base d'un nou coneixement
adquirit, que el saber té sempre lloc a
manifestar-se i quan ho fa déna fruits
que ningii sera gosat de capir avan-
¢adament,
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CULTURA

Mecanogratiia

s necesaria hoy la mecanogra-

fia? Si.

Tan necesaria que ninglin hom-
bre de comercio, abogado, notarie,
y en cualquier oficina, sea piiblica,
del estado o bien privada, cree pue-
da prescindir de una maquina de es-
cribir. Hoy dia es tan necesario la
mdquina de eseribir como antafio, era
imprescindible el ser un buen caligra-
fo para dedicarse al neble oficio de
oficinista o empleado en cualquier es-
critorio mercantil u oficina particular.

Desde la primera maquina de es-
cribir, que fué inventada por el in-
geniero inglés Enrique Mill (1714)
hasta nuesfros dias, puede decirse
que hay un gran abismo, desde la
primera maquina de escribir rudimen-
taria y tardia, hasta las modernas
rapidas y complicadas. Actualmente
hay maquina que escribe sobre 'los
libros de comercio tan perfectamente
como si fuera sobre un papel liso.

Hoy dia, se ha llegado a conse-
guir con las mdquinas de escribir ve-
locidades verfiginosas, y prueba de
ello estdn les numerosos concursos
de mecanografia en donde se ha lle-
gado a conseguir casi escribir con la
misma velocidad que el que habla.

,Oe aprende de cualquier manera
la mecanografia? No, necesita de es-
tudios breves pero bien fundamenta-
dos y constancia en seguir las reglas
que sean dadas por les profesores.
Es necesario para ser buen mecano-
grafo el dominar completamente el
teclado, y que nos sea tan familiar el
teclado, como nos es familiar el abe-
cedario en la cartilla cuando aprendi-
mos las primeras lefras.

LEs titil el estudio de la mecano-
grafia? Es fan 1itil que, como arriba
hemos indicado, hoy dia es casi obli-
gatoeria para desempefiar cualquier
cargo en oficinas piiblicas o privadas.

Es 1itil en los dos sexos, pues ca-
da dia se va acentuando mds la de-
manda de sefioritas mecanégrafas, lo
mismo que jovenes auxiliares del co-
mercio que sepan mecanografia.

No es suficienfe para tifularse me-
canégrafe o mecandgrafa el saber
teclear una maquina, es’' preciso ser

La Torre

o existe enfre todos los esfudios

de los que forman el fesoro del

saber humano ninguno tan 1til como

de préacticos resultados -como el es-

tudio de las lenguas vivas, francés,
inglés, italiano, aleman, etc.

El conocimiento de un idioma no
beneficia a una sola profesion, no,
beneficia y es 1itil en todas las profe-
siones, es 1itil al médico, al abogado,
al financiero, al ingeniero, y no diga-
mos nada de la utilidad que reporta
al comerciante, el cual ha de estar en
completa convivencia con el resto:
del mundo y por ende con comercian-
fes y gente de idiomas diferentes al
materno.

El individue que posea un idioma,
vera abrirse ante sf un nuevo mundo,
cuya-exploracién le recompensara
con creces todas las molestias, coste
¢ incomodidad que la posesion de
esie idioma haya podido causarle.

Algunos se confentan con poseer
solamente el idioma materno, no sea
V. de esos que se contentan con tan
poco capital lingiifstico, posea ade-
mas de su idioma materno otro idie-
ma exiranjero, pues habra circuns-

fancias en su vida en que le haran
quedar completamente cohibido al
encontrarse anfe un semejante y que

10 pueda V. hacerse entender en su
idioma y fenga que recurrir a una
fercera persona.

En los actuales tiempos, en que el
ierrocarril, el vapor y el avién ponen
en constante relacion a individuos de
d' iterenfes razas e idiomas, cada dia

e hace mds necesario el conocimien-
to del inglés, francés, alemdn e ita-
liano, idiomas que cada dia se hacen
mds universales, por rapidez de las
comunicaciones entre estos paises.

El dominio préctico de los idio-
mas modernos se ha hecho de abso-
luta necesidad. :

No basta ensefiar a los alumnos
las diferentes complicaciones de las
declinaciones, verbos, etc. de los di-
ferentes idiomas, es necesario aco-
modarse a lo que la actual civiliza-
cion exige, idioma prdctico.

No debe ensefiarse al alumno so-
lamente filologia, debe ensefiarsele el
lenguaje practico, del que se ha de
valer si por necesidad ha de efectuar
un viaje en pais extranjero.y de cuyo
idioma e] se cree poseer lo suficiente
Para hacerse entender. :

Los anfiguos ‘métodos eran far-
dios y monotonos, actualmente los

"":
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un dominador del teclado de la ma-
quina, y que nos obedezca a la menor
pulsacién. Llegar a dominar el tecla-
‘do hasta con los ojos cerrados, co-
mo vulgarmente se dice, eso ha de
ser el fin que se proponga el buen
mecandgrafo.

Estudiar con método y con cons-
tancia la mecanografia en cualquier
clase de teclado, pues una vez domi-
nado uno, facilmente puede uno ha-
‘cerse duefio de otro teclado, pues
pocas son las variantes de ellos. Mal
podrd llamarse mecandgrafo el que
en pocos dias no sepa imponerse de
un teclado que desconozca.

i{J6venes de ambos sexos! estudiad
mecanografia, pues vuestros estudios
no seran complefos si no afiadis a
ellos el estudio sencillo y breve de la
mecanografia.

Lo que podéis aprender por mera
curiosidad, el dia de mafiana os pue-
de ser vuestre porvenir.

Pero si quereis ser buenos meca-
nografos completar con este estudio
el de la taquigrafia y podréis llegar a
ser importantes esfeno-mecanogra-
fos, pues esta es la carrera del porve-
nir para el bello sexo en particular, y
para el sexo fuerte, el desempefio de
los importantes cargos de jefes de
correspondencia cada vez mds soli-
citados por las grandes empresas
comerciales.

iAprended mecanografial pues su
estudio sencille os serd recompensa-
do con creces.

FINDEX.

e Babel

meétodos son rapidos y agradables,
no consiste en ensefiar al alumno un
idioma por medio de gramatica y re-
glas, que después no sabia aplicar,
es necesario a! alumno inculcarle
desde el primer momento el idioma
tal como lo aprenderia si se encon-
trara en pais extranjero, por palabras
sueltas y después el enlace de estas
palabras hasta formar completas ora-

Sélo pudiendo oir y ver con gusfo muchas veces cada
frase se penefra bien el sentido vivo del comjuntfo y
de cada palabra

ciones y con ellas hacer uso en la vida
ordinaria, es decir tal como aprende
un nifio, palabras sueltas que le en-
sefia la madre, hasta ir formando
poco a poco oraciones completas y
ufiles en la vida.

El aprender palabras sueltas no
es saber un idioma, pues estas se
pueden aprender y las aprende un in-
dividuo de memoria regular, cogien-
de un diccienario, aprendiéndose el
maximum de palabras; pero estoe no
serd poseer un idioma, serd poseer
un ciumulo de palabras que sin la ila-
cién necesaria le serdan completamen-
fe ‘iniitiles.

El lenguaje y la gramatica distan
mucho de ser sinénimos.

La gramadtica es la ciencia del len-
guaje, y aunque, indudablemente, el
conocimiento de ella es necesario, ne
es en manera alguna importante y
menos fanio como la necesidad de
hablar el idioma mismo.

Si oimos hablar a personas y su
manera de expresarse. ¢Conocen fo-
das ellas las reglas gramaticales?—
¢No es cierfo que personas que son
cultas y se expresan con gran correc-
cion, las desconecen?; pues si ante
todo es necesario para poseer un
idioma el saberlo hablar con més o
menos correccién y de momento po-
demos prescindir de su gramadtica

spor que no hacerlo?—Los métados
modernos permifen el hacerlo y con
grandes resultados como lo demues-
fran los grandes centros de ensefian-
zas en donde se tienen implantados;
estos métodos. 1

Los antiguos sistemas estaban|
repletos de reglas que hacia que los|

alumnos se fatigaran y muchos de

ellos dejaran de estudiar el idioma
que habian empezado y que mds tar-
de les pesara el haherlo dejado; hoy
dia no ocurre lo propio con el que
acude a centros en donde se ense-
fia el idiema extranjero por métodos
prdcticos y rapidos,

El estudio de la gramadtica es ne-
cesaria, pero debe ser ensefiada en
tiempo oportune y dentro de sus pro-
pios limites, es decir que una vez fa-
miliarizado con la conversacion, debe
irse aplicando poco a poco las reglas

gramaticales, y sin que estas puedan
causar fatiga al alumno.

El método préctico y es el que
tiene adoptado grandes centros de
enseflanza de Espafia y extranjero es
el sistema de LinGuoFoNo, sistema que
tiene adoptado el gran centro de en-
sefianza de New-York «The Interna-
tional College of Languages» con
cuyo sistema estd obteniendo gran-
des resultados como lo acredita el
consfanfe aumento de alumnos a sus
clases.

Decidase pues, a estudiar un idio-
ma y apréndalo, por medio répido y
practico.

Le invitamos a la asistencia de
una de nuestras clases, usted queda-
ra satisfecho de haber aceptado nues-
tra invitacion y nosotros honrados
con haberle podide mostrar la efica-
cia de nuestres métodos.

Fstenografia

A LA TAQUIGRAFIA

MARTI Y EL SIGLO XX

Mn. pdjaros de acero cruzan el firmamento;
gallardas construcciones surcan el mar sereno.
Devoran las distancias, veloces como el viento,
las maquinas de hierro, que rugen como el trueno.
Es obsesion la lucha, més firme cada dia,
por retener las horas que el tiempo hace correr;
y el hombre busca ansioso, con pertinaz porfia,
ganar todo aquel tiempo gue el tiempo hace perder.
Todo el trabajo humano lo suple el mecanismo,
merced al ansia loca de p oducir aprisa.
El fiempo es la mania, el fiempo es el abismo,
el tiempeo, solo el tiempo, és hoy nuestra divisa.
Pero hace méds de un siglo surgié el sublime invento
que en estos nuevos dias podemos admirar:
Magrti tuvo la idea, MarTI logré el portento
de hacer con su escritura un ArTE singular.
Y antes de que los hembres cruzaran el espacio,
antes de que los hombres friunfaran en el mar,
antes de que los hombres batieran las distancias,
le puso a/as al signo y al signo hizo vo/ar.

Poesia de que es autor el Sr. Sdnchez Perales y que fué lefda el 10 Julio tltimo con mo-
tivo del cenfenario, con que los taquigrafos valencianos conmemoraron el Centenario de la
muerfe de Marrti, el inventor de la Taquigrafia espafiola.

P IADA mejor que plasme a la ta-|
quigrafia que el verso que an-

tecede estas lineas. El define lo que es
la taquigrafia, velocidad, rapidez, co-|
jer la palabra al vuelo, seguir el pen-f
samienfo del orador..... en fin la ra-
pidez, es lo que es la TAQuIGRAFIA.

En nuestros tiempos que tenemos
por lema, que el tiempo es oro, nada
mejor que la faquigrafia para poder
conseguir el oro de este tiempo que
es fan precioso al hombre en los dias
que corremos. /,Cémo hacerlo? apren-
diendo la faquigrafia que hard que
nuestros minufos sean verdaderas pe-
pitas de oro.

La Taouigraria, ademds de la
ventaja que reporta de poder seguir
el pensamiento del orador tan luego
pronuncia las palabras, ejerce ade-
mé4s una gimnasia intelectual en e]
que la practica, que ne la concibe
nadie mds que el que a este arte se
dedica, adquiriendo una paciencia y
perseverancia que luego mas tarde se
frasmite a los estudios y prdcticas de
la carrera de que el taquigrafo hace
su vida habitual.

Parece coincidir el centenario de
la muerfe del inventor de la Taoqui-
GRAFia° MARTI, con la implantacién
por el Gobierno en el nuevo plan de
la Segunda Ensefianza, incluyendo
en ¢l, el estudio del arfe de la Taqui-
grafia, de la que seria de esperar se
hiciera obligateria en lugar de volup-
taria como se ha establecido, pues
hoy dia es casi necesario tan utilfsi-
mo arte.

Con motivo del Centenario de I3
muerte del inventor de la Taquigrafia

parece desperfarse algo el afép al

estudio de fan noble arfe.

Barcelona también dedica un me-

recido homenaje al inventor del sis-
tema Garriga, Don Pedro Garriga, e]
que fué profesor en el Instituto de estg
Capital, en la Catedra de Psncologla
Légica y Efica.

Nos parece oporfuno exponer algo
de los actos dispuestos en Homenaje
al Rdo. Dr. D. Pedro Garriga Ma-
rill, Pbre. y del que la Academia Mar-
tinez tiene adoptade su sistema Ta-
quigréfico y dando a conocer dichos
actos cree honrar al ilustre Dr. Ga-
RRIGA .

«Gestionar cerca del Muy Ilustre
Ayuntamiento de Esparraguera, de
cuya poblacién es hijo, la colocacién
de una lapida commemeorativa en la
casa que habité el Rdo. Dr. Garriga.

«Reunion en la Catedra de Taqui-
grafia del [nstituto Nacional de Se-
gunda Ensefianza de los adeptos de
la escuela garriguista, reunion que ha
tenide lugar ya.

«Editar un fascimile del Apéndice
a la cuarta ediciéon de la Taquigrafia

‘del Dr. Garriga, en la parte dedicada

a la aplicacién del sistema al Cata-
l14n; y un folleto ilustrado con el his-
torial de dicha Catedra.

«Coincidente con las vacaciones
de Navidad proyéctase una Exposi-
cién de las obras del Rdo. Dr. Garri-
ga, comprendiendo recuerdos de la
época, manuscrites, ediciones del
Sistema Garriga, cuadros sin6pticos,
ejercicios diddcticos, efc.

«Terminard la conmemoracion el
iiltime dia del mes de diciembre, fecha
en que cumplen los XXXVII afios del
fallecimiento del inolvidable sacer-
dote, con pios sufragios en Esparra-
guera; en las parroquias de San José
de Gracia, San Miguel del Puerto y
Nuestra Sefiora del Carmen, que sir-
vi6 como Coadjufor, y en ofras va-
rias iglesias. Durante el citado mes
aparecera la Biegraffa ilustrada del
Rdo. Dr. Garriga, confiada al culto
Profesor de la Escuela de Altes Es-
tudios Mercantiles de Barcelona Don
Juan Marti Matlleu».

Dispense el querido lecter si he
distraido su @nimo aparténdole del
objete de estas mal frazadas lineas,

que no ha sido ofra la idea que ¢l de-
dicar un piadoso recuerdo al MAESTRO
de nuestro sistema, el cual he creido
que, con la enumeracién de estos ac-
tos honraba su memoria.

Hoy que estamos en el siglo de
que el fiempo es oro, es la manera
de hacer ese tiempo oro, cogiendo la
palabra al vuelo, vdlgase la frase, ¢y
como cogerla? estudiando la Taqui-
grafia y por el método mds répido y
practico. Tedo el que quiera sobre-
salir en la carrera mercantil, el que
quiera ser un buen Jefe de correspon-
dencia, completard su educacién mer-
cantil con el estudio de la taquigrafia.

El conocimiento de este arte no es
solamente necesario y 1ifil al comer-
cianfe, sino al abogado, al hombre
de estudio y en general a todo aquel
que quiera seguir el curso de una
conferencia y retener taquigrafiado el
discurso del hombre de ciencia, la
conferencia fifil, etc.

jJuventud estudiosa aprended ta-
quigrafia! jJovenes que aspirdis al-
canzar los primeros puestos en la
carrera mercantil, estudiadla tambiént

LIN TAQuI-MECANGOGRAFO.

El Linguoiono

EL empleo del Linguofono, para
aprender los idiomas extranje-
ros, marca un paso decisivo en la
enseflanza de los mismos. En los
Estados Unidos de América ne hay
casi cenfro docente ni profesor de
idiomas ni discipulo que prescinda del
material fonografico en desear sacar
rapido y positivo provecho de las cla-
ses de idiomas. El secreto del fracaso
en la ensefianza de idiomas extranje-
ros consiste en la imposibilidad per-
sonal de ensefiar a fuerza de pulmo-
nes, hasta grabar en el oido de los
alumnos la perfecta pronunciacién y

construccién de las «frases hechas»,
que son el elemenfo vivo de todo
idioma y base para su conocimiento
profundo y practico.

El uso del material linguofono en
estas clases presenta la solucién defi-
nitiva para discipulos y profesores de
idiomas, ya que es un material auxiliar
tan necesario como el instrumento de
misica, para los profesores y disci-
pulos de canfto.

En las principales academias del
mundo entero que pueden contar con
profesores extranjeros emplean el sis-
tema Linguofono. Hasta los profeso-
res nativos emplean esfe sistema,
mucho mejor que fidndole todo a su
palabra.

La primera Institucién que adqui-
rié material linguofono fué la antigua
«Escola Montessori de la Mancomi-
nitat de Catalunya». Luego también
lo empleé el Liceo Monturiol, de Fi-
gueras, el Liceo Dalmau, de Barce-
lona, el Colegio Ibérico de Barcelona
también, y casi todas las principales
academias de Espafia, aunque no
son muchas, en la actualidad.

El Linguofono ensefia correcta-
menfe desde las frases més sencillas
e interesantes para nifies, hasta los
trozos de literatura mas elevada.

,Qué diria un individuo si en al-
guna escuela de canto, pretendiesen
ensefiar las lecciones, con los libros
por 1inico material? Dirfa que la mi-
sién del que ensefia es dirigir, corregir
y hacer comprender a los alum-
nos, pero que para todo esto se nece-
sita un instrumento, un piano por
ejemplo, para reproducir tantas veces
como convenga los ejemplos y soni-
dos musicales, hasta que el alumno
conociéndolos bien de oido, tiene la
mejor base para afinar.

La construceién, la pronunciacién
y hasta la entenacién peculiar en los
idiomas extranjeros, solo se puede
adquirir por la repiticion ilimitida, que
el profesor no puede dar, ya que no
es ninguna mdquina de repeticion.

Le invitamos a una audicién de
LinGguorono. Usted nos lo agradece-
rd y nosofros quedaremos horades
por su atencion.

«Que no els manqui (als apre-
nents) ni un moment d'ensenyament, -
fingueu en compfe que aquesta sera
la més bona obra que fareu en favor
dels nostres humils companys de

- treball, als bons aprenenfts i auxi-

liars, als qui tanta falta els fa el pri-
mer ensenyament, perque per dis-
sort foren frefs de l'escola massa
d’ hora per tal d’ajudar a /a familia
amb el producte de son treball».

D’un manifest del C. de D del C. ide lal.

iTrabajadores Instruiros!

EXISTEN sabios economistas que a
todos los fenémenos econémicos
quieren que les rija la ley de la oferta
y la demanda. Si la oferta supera la
demanda ha de bajar el precio de la
cosa. Si al contrario se encarecerd.

Este fenomeno econémico de la
oferta y la demanda lo quieren hacer
extensivo a la mano de obra obrera.
Si hay excese de trabajadores el pre-
cio de la mano de obra se abaratard.
Si hay falta sera mas cara.

Estos economistas no comprenden
que la mano de obra no es ninguna
mercaderfa, sino seres iguales que
ellos. En aquella no solo es natural
sino conveniente, pero en la mano de
obra es incomprensible.

La vida humana de un obrere ne
puede esfar sujeta a ninglin capricho
econémico. Si un hombre para su
alimenfacion necesita 4, no porque
haya exceso de mano de obra, se le
tiene de obligar a ganar menos y a
no poder cubrir sus necesidades. El
hombre tiene derecho a poder vivir
decenfemente, tanto si hay muche
come poco frabajo.

Los frabajadores, no ebstante, se
ven arrastrados fatalmente a esta ley
econémica. En las crisis comerciales
los salaries, paulatinamenie van ba-
jando, sin que leyes ni comités lo
puedan remediar. Apesar de confra-
decer una ley social, la ley econémica
hace su camino.

Todos los intentos de les dirigen-
tfes de la clase obrera fracasardn, en
ne querer que los tfrabajadores sigan
las fluctuaciones que rijen en las mer-
cancias.

El tinico camino para poder llegar
a paralizar los efectos de la oferta y
la demanda, es la instruccion.

El obrero ha de dejar de ser como
tiempo ha, una cosa, para convertirse
en un ser infeligenfe insustituible por
ninguna maquina.

Un obrero inteligente es casi in-~
dispensable en la fébrica dende pres-

fa sus servicios. El triunfo de las aso-
ciaciones obreras selo es posible con
cierfo grado de cultura entre sus aso-
ciados.

No sedis un hombre de ocho ho-
ras. Emplead una o dos heras al
menos en vuestra instruccion. Sed
buenos con vosotros mismos.

La elevacion del grado de cultura
en la clase obrera, es lo iinico que
puede anular los efectos de la ley de
la oferta y la demanda.

El contrarrestar este efecto econé-
mico, no es como alguien ha dicho
imposible. En la moneda se ha llega-
do a ello. La ley de la oferta y la de-
manda es lo que menos influye en el
valor de la moneda.

Con una mayor instruccién en los
obreros, se puede llegar al sistema
de salarios altos que tan excelentes
rusultados estd dando en Norte Amé-
rica.

Al valer mas un obrero, obtiene
mayor renumeracion, pero como este
fenémeno seria en todos, el aumento
serfa general. Los resultados de los
salarios altos son, todo el mundo
cobra mds, todes gastan mds, pero
con esfo se obtiene mayor bienestar.
Al gastar todo el munde mds cosas
la preduccion aumenta, por lo cual es
mads fdcil conservar los salarios altos.
Benefician a todos, sin perjudicar a
nadie.

iTrabajadores, en bien de voso-
tfros y de la clase, instruiros!

M. M.

Cuando termines un frabajo,
principia en el acfo ofro. No vaci-
les. No esperes. No des largas al
asunfo. jAdelante! Porque la acti-
vidad engendra energia, ambicion,
progreso, fuerza, jamds esperes
hasta que la inspiracién te empu-
Je. La inspiracion acude més al
hombre que trabaja que al hombre
gue flojea.



Ll capital interno

ARA emprender un negocio no

hay capital tan importante como

el que cada cual lleva en si mismo y

que consiste en aplicar con méaxima

intensidad las cualidades del cardcter

a la profesién u oficio que gusfosa-
mente ejerza.

El éxite mercantil depende, en gran
parfe, del factor personal, de la po-
tencia mental del joven en aquella
época de su vida en que se vé perple-
jo respecte a la eleccion del camino
que mejor le conduzca al feliz cum-
plimiento de los destinos de su vida.

El arquitecto traza el plarno antes
de levantar el edificio. El ingeniero
calcula el proyecto antes de construir
el ferrocarril. El escultor no desbasta
el mdrmol sin tener en su mente la
figura que ha de esculpir. En una pa-
labra, nada puede hacerse debida-
mente sin plan y preparacién. ;Cémo,
pues, ha de pretender nadie esculpir
arbitrariamente el éxito de su vida en

el incoherente bloque de fortuitas cir-

cunsfancias? Las biografias de hom-
bres célebres claman contra esta su-
posicion. Cuantos dejaron huella en
la historia del mundo fueron hombres
cuya cuidadosa siembra en la prima-
vera de la vida les brind6 en el otofio
riquisima cosecha. Nadie espere so-
bresalir en sus obras de lo vulgar, si
en la juventud no echo firmes y pro-
fundos cimientos sobre que basar las
probabilidades de éxito.

Por esta razon acensejamos a los
jévenes ansiosos de iniciarse en la
vida de los negocios, que detengan
su impaciencia y acrecienten entre-
tanfo la disciplinada educacién de su
cardcter para disponerse a levantadas
empresas mercantiles, pues nunca co-
mo ahora sinti6 el mundo tanta nece-
sidad de hombres integramente edu-
cados, de amplias e intensas faculta-
des y de extensa culfura.

Por supuesto, que muchos jéve-
nes no pueden cursar estudios secun-
darios porque han de confribuir con
su frabajo al mantenimiento de la fa-
milia; pere si podrian aprovechar los
ratos de descanso en el perfecciona-
mienfo de su educacién, pues asom-
bra pensar el caudal de conocimien-
tos asequibles al cabo del afio en una
hora diaria de estudio sostenido.

Cuando veamos un joven anhelo-
so de mejorar su educacién y dilatar
su vida, que ocupa los minufes va-
cantes en adquirir nuevos conecimien-
tos relatives a su profesion y que
siempre estd dispuesto a terminar
cumplidamente cuanto emprende, po-
dremos asegurar que es de Optima
indole y lograra rendir al éxito. En
cambio por doquiera hay hombres su-
midos en la medianfa, que hubieran
realizado elevadas acciones de reci-
bir esmerada educacién cuya falta les
llevé al fracaso; pues es dificil en-
mendar las deficiencias de la nifiez y
la juventud cuando la mente estd en-

- durecida por la edad y el cerebro no

responde a nuevas percepciones.
Muchos hembres entrados en afios
lamentan no haber tenido ocasion de
educarse en su infancia o que desper-
diciaron las ocasiones que de pros-
perar tuvieron. Entre este niimere se
cuenfan hombres ricos e influyentes
en sus convecinos, a quienes les pa-
rece verlos circundados por la aureo-
la del éxito; pero cuanfe mds enveje-
cen mayor es el remordimienfo por
su deficiente educacion, que les impi~
de disfrutar de cuanto embellece la
vida. Si un hombre asi es de tempe-
ramento delicado, asiente la humilla-
cion de la incultura, y en la mayor
parte de los casos le asaltan de cuan-
do en cuande anhelos que no sabe
como realizar. De esta clase de hom-
bres, de incompleta o escasa cultura,
los hay en todas las categorfas so-
ciales y también entre millonarios, ya
que en gran niimero de jévenes se
precipifan en los negocios, afanosos
de ganar dinero, sin la debida prepa-
racién que los capacite para disfru-
tarlos en la edad madura, pues pa-
sados los freinta afios resulta muy
dificil adquirir habitos de estudio, por-

LA TAQUIGRAFIA

El escribir con la misma rapidez que
V. oye, una conversacion, una conferen-
cia, le puede ser en infinitos casos de
suma utilidad. :

Los mecanégrafos que complefen su
estudio con el de la taquigrafia, podran
llegar a ser pronfo jefes de correspon-
dencia.

La gran utilidad que le puede repor-
tar su conocimiento, no esta en rela~
cién con la gran facilidad con que se
aprende.

Pida detalles o matriculese en la

Academia Martinez

ESCULIA
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que la menfte ya esta familiarizada
con cierfo linaje de imdgenes, ideas
y pensamienfos casi imposible de rec-
tificar, pero mds digno de ldstima to-
davia es el hombre inculto que trans-
puso la madurez sin abrirse paso en
la vida y carece de fuerza de concen-
fracion mental y de confianza en si
misme.

La educaciéon proporciona las
energias de reserva de que el hombre
puede disponer para arrostrar las
graves contingencias de la vida. Asi,
por ejemplo, un ingeniero de mediana
cultura profesional no pasard de las
vulgares y corrientes obras que cada
dfa demandan las industrias y artes
mecanicas pere cuando se trate de
fender un puente de-acero sobre el
Nidgara o el Misisipi, de abrir un
tunel a fravés de una cordillera o de
cualquier ofra empresa gigantesca de
ingenieria quedard puesto a prueba el
hombre entero con todas las cualida-
des, apfitudes y condiciones que
constituyen su inalienable capital de
reserva. Sucede en esto lo mismo
que en el orden mercantil. Un comer-
cianfe emplea la menor parte de su
activo en las operaciones cotidianas
y reserva el resto para afrontar im-
previstas confingencias que pone a

- prueba su resistencia econémica. Asi,

la educacién ordinaria y de término
medio le bastara al joven en circuns-
tancias normales pero cuando los
negocios adquieran mayores propor-
ciones y se acrecienten hasta necesi-

tar un ejércifo de empleados y-

dependientes y haya de intensificar
en grado maxime todas las cualida-
des de su eardcter, entonces quedard
puesta en foque la valia de su edu-
cacion.

Tal vez otros comerciantes quie-
bren o se hundan derribados por un
panico bursatil o cualquiera anorma-
lidad econémica, mientras él se salve
del naufragio a su disciplinada mente,
que le permita dominar la situacién.

Las energias de reserva pueden
compararse al lastre que mantiene al
buque con la quilla al plomo para
navegar seguro confra vientos y tem-
pestades. Las reservas afianzadoras
del éxito ne pueden almacenarse en
un dfa, ni en una semana, ni en un
mes, ni siquiera en un afio. Tampoco
son dote congénita, ni natural talento,
pués cada cual puede adgquirirlas
gradualmente, si algiin extraordina-
rio impedimento no lo estorba. No se
compra dinero, sino con afios de
sosfenido estudio y persistente ahin-
co, durante la juventud, a fin de cose-
char los frutos en el otfofio de la vida.
La conciencia de vuesfras reserva-
das energfas se fransparentard en
vuestro cardcter, de modo que inspire
confianza en vuesfra aptitud a cuan-
f@s os rodean. El éxito dependera de
la cuantia de vuestras reservas.

De buena gana diera a la juventud
el lacénico consejo que Miguel Angel
di6 a Rafael en ocasi6éu de haber
visto en su estudio una diminuta figu-
ra esbozada en la tela. Buonarotti se
limité a escribir debajo de la figura
la palabra latina amplius, cuyo signi-
ficade no necesita traduccién.

Rafael tuvo bastante con aquella
palabra, pues valia para él cienfos de
volumenes, y el mismo valor habria
de tener para todos les jévenes anhe-
losos de ampliar e infensificar su
vida.

Dificil es mantenerse en apropiada
disposicién de &nimo durante la
juventud en medio del sinniimero de
tentaciones que por doquiera halagan
la concupiscencia. Al terminar los
estudios superiores, en el momento
de salir al palanque de la respectiva
profesion, esta el joven lleno de es-
peranzas y deseoso de notoriedad y
nombradfa, de frecuentar el trato
social, de perfeccionar- sus conoci-
mienfos y adelantar lo mas rdpida-
mente posible en su carrera; pero
muy luego se ve combatido por las
tentaciones mundanas, que le incitan
a posponer el estudio a las frivolida-
des de la vida social, satisfaciéndose
con la rutina vulgar de las me-
dianfas. :

Para evitar este peligro es preciso
que el joven se mantega en su verda-

Els infants pensadors, les personmes automates La Instruccié Femenina

VERS UNA NOVA PEDAGOGIA

Tofes les ciencies i arts d’una cenfiiria enca han pro-
gressat considerablement. No obstant, en el camp d’en-
senyament als nois, podem dir que es fa igual que una
centuria enrerd. Esperem que a no tardar s'anira can-
viant poc a poc. Com indicador d'un cami vers una
nova pedagogia, publiguem aquest article.

Les suggestions que es donen en ell sén susceptibles
de donar immillorables resultats antb estudi i treball.

Nosaltres el publiqguem per a donar a conéixer les
noves orientacions pedagogiques, de les quals estfarem
confinuament al corrent, estudiant-les amb fota la cura
que es mereixen.

EN una conferencia donada en el benemerit «Ateneu Lleidata», el presti-
gios artista i escriptor en Feliu Elies (Apa) va dir:— «Si un infant di-
buixa, posem per exemple, una taula, ne dibuixara el qgue veu, siné de la
manera que ell se la imagina. Ell sap que a la taula hi ha un calaix, doncs
de qualsevulga cap de la taula el fara sortir amb una anca. Si fa una carre-
fera, posara uns arbres cap a dalt i els alires cap a baix. Tal com la seva

imaginacié els veu.

L’home no es deixara dur per la seva imaginacié. Tan sols copiara lo
que sos ulls veuen, o veurien si copiessin del natural.

L'infant crea, I’home copia».

Aquest lema que semblava desprendre’s dels paragrafs d’en F. Elies el
veiem anunciar-lo pero en temes diferents per Hebert Newton Cassor, autor
de diferents llibres, en la prestigiosa revista belga «L’Efficiencie»; «Els
infants sén els pensadors, els homes sén automatas», de I’article del qual

soOn les suggestions segiients.

El secret de I'eficacia personal és essencialment mental. Ella no consis-
teix en aprofitar-se d'una educacié escolar o llibresca, siné en desenrofllar
/a forga de reflexio d’un cervell sa. Per lo qual, guardeu vostre cervell jove.

Els homes han d’ésser uns infants en gran. _

Les qualitats propies de l’adolescéncié son I'agilitat, la curiositat, I’ener-
gia, I'independéncia, i la joia de viure. Aquestes sén les mateixes qualitafs
que li valdran I’exit a un home en qualsevo! negoci.

Des de segles, nostres sistemes pedagogics sé6n contradictoris. Ens es-
forcem a fer homes als nostres insfants, en lloc d’aprendre els hemes a res-
tar infants. Causa de tants fracassos i tantes miseries.

Es hora de fer justicia a la joventut i e modificar aquests procediments
destructors de joventut que se’n diu educacié.

Malgrat totes les declamacions, negligim als nostres infants. Es gasta
déu vegades més en un any, per un farcat que per un infant.

En les organitzacions escolars, s’ha buscat els beritables interessos de
la joventut? Havem intentat a perseverar I'esperit de la joventut? Per que els
infanfs sén tan vius i els homes tan torpes? Qiiestié d’educacio.

La majoria de les escoles s6n paregudes a foneries on la joventut dels
nois i noies, és buidada en els motllos de la dignitat i I'entusiasme.

Els xinesos comprimeixen els peus de sos infants; nosaltres comprimim
els cervells dels nostres. On sén els barbres?

El que se’n diu educacié consisteix en descoratjar i reprimir I'esperit
d’aventura i d’originalitat. La consigna és aquesta: «Aixd no és fa aixi».

El fi dels educadors sembla que sigui imposar el talent d’'un home madur
al cap dels joves estudiants. Ditxosament, no se’n surt aixi com aixf. Es
inic que es pot dir en descarrec del sistema. El mesire propoesa, pero el

deixeble disposa.

En resum, en materia d’educacié es té necessitat d’un ideal nou. £/ col-
legi deu aguditzar linfel ligeéncia, i no donar-li un vernfs. Es té de preparar
a la joventut per a ésser iitil i no pels salons.

Els bons modos s’adquireixen facilment al fogar familiar. Es a casa on
principalment té d’aprendre el jovenca, que no deu tocar-se el nas amb el dit,

ni menjar la sopa amb una dasponja.

La base de I'educaci6 s’ha de trobar resumida en les segiients paraules:
Obsservacio, Reflexid, Treball i Amo de si mafteix.

No es pot sortir d’aqui: o bé un home es compefent, o bé viura tota sa
vida a expenses dels demés. Si ell no ha aprés a pensar, treballar, a fer la
seva obligaci6 en una paraula, qué importa el reste de sa experiencia?

L’home és un ser o una cosa. Es té dlescollir d’orientar-se ver I’elite dels
eficients que creen i mantenen la civilitzacio, i el fropell imbecil d’automates
que creuen en lloc de reflexionar, i segueixen sempre la linia de menys

resistencia.

En mateéria d’educaci6é de I'exagerada apariencia exterior s’esta confent,
s’ha cobert amb capells de seda, testes de cot6.

Hi ha que fer una distincié grandissima entre una criatura i un jovincel.
La criatura ne pot res, passivament, es deixa alimentar, portar, vestir, i de-
sarreglar. No més té dos desitjos: el dormir i la seva nina. Es un socialista
ideal, segons el Sindicat tota la seva polifica es resumeix aixi: «Deixeu fer
al govern» «Farina lacteada assegurada a tots».

Acci6, acci6 i sempre accié; heus aciresumida la vida de I'adolescent.
Avancar cap cot, per retrobar l’avenir. A mig cami caure torpement per
alcar-se desseguida. Lliurar batalla al més fort, encara que l'apallissi. Lliurar

batalla encara per véncer!

K.

dero lugar y tome por el estudio el
vivo interés con que se emprende un
trabajo deleitoso libre por completo
de las arideces de la monotonfa y la
rutina. Quien no se determina con
esforzada perseverancia a la realiza-
cion de exfraordinarias empresas, se
ve segun ruedan los afios mds an-
gustiado por las opresoras condicio-
nes de su vida. Asi es que todos
debemos esforzarnos en subir poco a
poco de nivel y jamés descender de
grado en nuestra potencia indivi-
dual. Malogra su vida quien no la
intensifica y amplia con los afios.
Educad, por lo tanto, vuestra
mente de modo que, ricos o pobres,
08 sirva de positivo capital en

cuantas empresas acomefais y ne
pase dfa sin acrecentarlo con alguna
adquisicién. De esta suerte, si 0s so-
breviene reveses de fortuna y la des-
gracia se interpone en vuestro cami-
noy se desvanecen vuesfras espe-
ranzas y se convierfen en desenga-
fioS vuestras aspiraciones, todavia
05 quedara un tesoro que nadie o0s
podrd arrebatar y demostraréis al
mundo que las desgracias no hieren
al verdadero hombre cuyas positivas
riquezas escapan a las llamas del in-
cendio y a las olas del naufragio.
Entonces alcanzaréis la perfecta vi-
rilidad.

OrisoN SwWBTT MARBEN.

Avm en dia és quasi tan impertant
en la dona la instruccié com en
I’home.

Allo que la carrera de la dona és
el mafrimoni, esta molt bé, perd convé
prevenir-se per si acas no ho aconse-
guis. L’estat de solteria no és cap
vergonya i a vegades prou valdria
més aquest estat que el del maritatge.
Temps enlla ltinic cami de la dona
era el casament i les solteres eren
mal vistes per ses amigues.

El temps ha canviat, ha passat ja
allo de que la neia quan llegia tenia
de tenir un brodat preparat per tapar
el llibre quan venia una visita.

Actualment les joves, a més del
mafrimeni fenen molts camins oberts.
El cas es posseir una cultura suficient
per poder guanyar amb comoditat i
defensar-se suficientment i honorable
la vida per si arriba el cas de tenir
de guanyar-se-la sola.

En la dona casada la instruccié li
¢s, si cap, més convenient encara que
en la que no té de liigar la seva com-
panyonia amb I’home que li déna el
desti. Quan en el transcurs del llag
mafrimonial I'il’lusié primera va en
descreix, la instruccié de la dona sera
un poderés lligam per anar suplint el
que en el rodar dels anys vagi min-
vant la fogacada primera.

Donar a les noies i jovincel‘les una
insfruccio solida, és un deure que re-
caura com un castic el dia de dema,
als pares que en son dia no van fer
els mitjans per acomplir-ho.

«Donem a la dena una solida cul-
tura. El que aprengui, que ho apren-
gui bé. El concepte de les classes
dites d’adorno ha desaparegut. Aque-
lla mica de piano, aquella mica de
dibuix, aquella mica de bredat artistic,
efc., efc., que la noia oblidava I’ende-
ma del matrimoni, no eren siné esti-
muls d’'una vanitat inttil.

El prejudici contra la instruccié
solida de les noies, gue nodrien els
nosfres avantpassats, no té cap fo-
namenf. Una dona instruida no és
menys sSino més pta que una dona
analfabeta, per a la maternitat i pel
trafec domestic. Milions de dones ale-
manyes o angleses poden demostrar-
nos-ho». (1)

La instruccié en la dona ha de
deixar d’ésser d’adorno, pera ésser-ho
d’utilitat practica. Un cop en posses-
sié de l'instruccié primaria suficient,
ha d’aprendre quelcom que li pugui
ésser util.

El mén necessita noies que servei-
xin per a quelcom més que mosfrar
ses habilitats en les dances modernes,
i brillar per salons i passejos.

El coneixement de qualsevol cien-
cia comercial la pot fer més distin-
guida, que no fotes les presuncions
vanes.

Els idiomes, sén, potser, ’estudi
que s’escau més a la femenitat. Com
a distincio és el maxim. Quasi ni la
radio es pof oir sense els coneixe-
ments d’una o dues llengiies. Els me-
niis de tofs els restaurants sén escrits
en francés. Igualment les revistes de
modes. Es I'idioma més aristocratic.
El Francés i Anglés, idiomes facils
empleant procediments moderns, els
té de saber tota damisel'la distin-
gida.

Com a utiliftat practica és quasi
intitil esmentar-ho. El comer¢ cada
vegada és més infernacional. Avui en
dia es conten a dotzenes les cases que
a Lleida, tan sels, tenen fractes amb
cases esfrangeres.

La taquigrafia i mecanografia fan
guanyar amb certa distincié bons
sous. Les persones elegants poques
sén les que en poden prescindir.
La correspondencia parficular cada
vegada més, es veu escrifa a ma-
quina.

La comptabilitat tan poo conreua-
da per les noies, ofereix un camp abo-
nat per lograr un bon empleu.

En les capitals estrangeres i també
a Barcelona, sén importants els esta-
bliments que tenen caps de seccid i

(1) <La Dona ben educada», €ol‘'leccié Pepular
Barcino. Barcelona 1 pessefa.
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comptables a senyoretes. A Barcelona
és facil constatar que assisteix a les
academies més l'element femeni que
no els homes. A les noies que senten
fretura per sobressortir de la massa
de dependentes, se’ls ofereix un camf
segur per a lograr-he.

Adquiriu arisfocracia de conejxe-
ments que és la vera aristocracia,

iFuera castigos!

T ~a de las corrientes pedagégicas
que hace tiempo se han mani-
festade en los campos del ensefia-
miento de les nifios, es la supresién
de los castigos.

Si por los principales criminalistas
del mundo, se recenoce la ineficacia
del castigo en el delincuente ¢Cémo
se puede admifir los castigos en las
tiernas naturalezas?

Si a un adulto que comete un deli-
1o, tan solo se le reconoce un cerebro
desequilibrade o anormal, y al crimi-
nal mds empedernido un enfermo
$Qué tendremos que reconccer en
un nifio?

La supresion de los castigos es
una sana docfrina, que no se debe
llevar al extremo. Las principales ins-
tituciones de ensefianza asi ya lo tie-
nen adoptfado.

Esta doctrina la podriamos resu-
mir en: Insfruir a los nifios, no cen el
temor del castigo, sino con el deseo
de obfener un premio.

Las orientaciones modernas van
mas lejos: Suprimir los castigos, pere
suprimir fambién los premios.

Los premios denotan una diferen-
cia que estimula la vanidad en los ni-
fios y despierta el orgullo. La supe-~
rioridad que enfre unos alumnos y
ofros se manifiesta siempre, no hay
necesidad de remarcarla.

De la misma manera que estd re-
conocido que el temor del castigo, no
arredra a los nifios, el ofrecimiento de
un premio no los estimula. Si en una
clase se dan premios, siempre se los
llevan los mismos alumnos, con po-
cas variaciones.

El premio da una alegria a quien
lo recibe, y no despierta ningtin entu-
siasmo a los ofros, pero si muchas
envidias.

Los castigos y premios no se pue-
den desechar completamente en abso-
luto, pere el profesor no tendrda que
castigar ni premiar en piiblico. Si le
hace, tiene que ser reservadamente.
Ante el maestro y los compafieres
igual debe ser el buen como el mal
estudiante, de la misma manera que
todos los ciudadanos son iguales ante
la ley.

Los castigos y premios es precise
suprimirlos. Se debe de educar por la °
razon, por el convencimiento, por la
justicia y por la alegria. La dulzura.y
el amor deben substituir la severidad
y el temor.

Los métodos de ensefianza deben
ser intuitivos; este es, mostrando al
alumno directamente las cosas, y atin
que los libres sirvan nada mds que
para complementfo de la escuela.

Desconfiad abselutamente de es-
tos colegios, por méds renombrados
que sean, que hacen estudiar de me-
moria largas lecciones. Ellas tan sole
embotan las inteligencias de los jove-
nes nifos.

Los libros es una cosa secundaria
y una ayuda para aprender. Nunca
tiene que ser un fin, ni un instrumenfo
para elle.

Para el profesor inepto nada méds
sencillo, que hacer aprender las lec-
ciones de memoria. Lo dificil es ense-
fiar las materias, explicandolas y por
razonamientos.

Los libros ayudan eficazmente a
la ensefianza, pero el maestro les ha
de suplir en lo posible.

Si dejais la educacion de vuesfros

“hijos a cargo del profesorado de la

Escuela de Balmes, tendréis una ga-
rantia de invertir el dinero en una
educacion sé6lida para vuestros hijes.

GEMAT.

ARTES GRAFICAS CASA SOL — LERIDA

LA MECANOGRAFIA

¢Ha observado la creciente demanda
de mecanégrafos y mecanégrafas?

Aun para el cargo mds insignificante
se debe de posseer la mecanografia.

Aprenda mecanografia por procedi-
mientos réapidos, que le sera de gran
utilidad.

"Clases de mecanografia a 10 ptas.

Academia Martinez
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NO dejéis vuesiro porvenir a la suerfe. No ESTUD]A, pero hazlo bien. No vayas a la
esperéis apaciblemente que la forfuna os primera academia o colegio que fe indi~
venga a vuesfros brazos. Idla a buscar. La quen, pues te expones a firar el dinero y
suerte es compafiera del trabajo y la accion. perder el tiempo, que vale mucho mas que
el oro. No te dejes engafiar por recomenda~

ciones y reclamos, solo nosofros podemas

’l‘ODO el mundo cambia y progresa alrede- ; :
garantirte las ensefianzas comerciales.

dor vuestro y vosofros tenéis que adap-

taros a este continuo desarrollo. No os

durmdis sobre una victoria fécil. Progresad APROVECHAD los beneficios de nuesfra es-

continuamente! La inercia no es permitida a pecializacion. Nuestros largos estudios en

CONTABILIDAD
" FRANCES
INGLES
CORRESPONDENCIA
- TAQUIGRAFIA
CALCULOS MERCANTILES

PUBLICIDAD
REFORMA DE LETRA |
VENTAS
MECANOGRAFIA
DIBUJO INDUSTRIAL

PERITAJE INDUSTRIAL
Y MERCANTIL

uw

nadie. las materias, os garantizan que aprovecha-
réis tiempo y dinero. Nuestros alumnos son

Sl queréis laboraros un buen porvenir, tra- !os LiloeE SRR [Blas: dde St gsira

bajad y estudiad. La actividad engendra Academia.

energfas. La forfuna es sobria, con los que

triunfan. No desesperes, sigue sin vacila- S
A carrera comercial es la que ofrece en

.ciones la ruta que te has trazado para lle- ; b
la actualidad mds lisonjero porvenir. El

gar- a la meta. El mundo es de los que )
comercio es la llave de la forfuna.

Iuchan.

TRABA]A, y no lo fies todo a la suerte. DECfDETB a estudiar! Cualquier especiali-

Procura poseer una cultura comercial dad mercantil fe hard apto para ganar

moderna. Ella te hard apto para laborarte més dinero, de lo que ahora. El dinero en

g % 3 4 udi i u inferés.
un feliz porvenir y conquistar los mejores estudios siempre produce buen infer

empleos.

N_UESTROS libros de texto son modelos

NO quieras aprender rutinariamente lo que de sencillez. Uno no se puede imaginar

necesita profundos estudios cientificos. hasta que lo ve, lo sencillo que es aprender

Lo que aprenderds en un afio con la prdc- idiomas con nuestros méfodos.

tica o sistemas rufinarios y antiguos, se pue-

de aprender en cuatro dfas y mejor con ;

procedimientos modernos. : LA Contabilidad la hacemos comprensible

a las mds cerradas inteligencias. Todos

los demdas estudios son objeto de atencién

APRENDE lo que hace friunfar al comer- especial por nuestra parte.
cio. No quieras ser un mercanchifle o un
pobre y humilde dependiente. Ambiciona a

escalar la fortuna. Prepardndote para ello DE un paso hacia un brillante porvenir, yi-

puedes o no triunfar, pero tienes el 80 por sitdndonos o matriculdndose en cualquie~

100 en tu favor. ra de nuesiras especialidades!

:LABORESE UN BUEN PORVENIR!

TENDREMOS SUMO PLACER EN FACILITARLE CUANTOS
DETALLES DESEE SOBRE ENSENANZA COMERCIAL

ACADE ARTI

CLASES ECONOMICAS A 5 PESETAS
IDIOMAS A 10 PESETAS

Véase en la pagina 3 el anuncio de la ESCUELA BALMES




